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Tilgangur verkefnis

“Að undirbúa og aðstoða hugbúnaðar-
fyrirtæki við að markaðssetja tilbúna vöru
á markað erlendis.”



Verkefnalýsing

1. Stöðumat 
Fundur með starfsmönnum ÚtflutningsráðsFundur með starfsmönnum Útflutningsráðs

2. Fjórir vinnufundir – 4 lykilnámskeið
½ 1/1 dagur í senn á tímabilinu nóv til feb½ - 1/1 dagur í senn á tímabilinu nóv til feb

3. Markaðsgreining
H f t í ó b fti f t i f dHefst í nóvember eftir fyrsta vinnufund

4. Handleiðsla á markað
Með aðstoð ráðgjafa á markaði



Vinnufundir

1. Val á markaði (17. nóv) 
Hvernig velur maður markað ogHvernig velur maður markað og 
finnur upplýsingar um hann

2. Markaðssetning erlendis (8. des)
Hvar og hvernig næ ég í viðskiptavininnHvar og hvernig næ ég í viðskiptavininn
og hvaða söluskilaboð henta mínu
fyrirtæki 



Vinnufundir

3.  Samningar og samskipti í 
markaðssókn erlendis  (15. jan) ( j )
Menningarmunur

4 U b ð ð öl ðili (11 f b)4.  Umboðs- eða söluaðili (11. feb) 
Hvort hentar mínu fyrirtæki, hvernig 
k t ð í b d ið þákemst maður í samband við þá  og 
hvernig hagar maður samskiptunum



Næstu skref

• Skráning á netfangið bjorn@utflutningsrad.is

• Verð 50.000 kr.
– Innifalið í verði er 10 tíma ráðgjafavinna á 

markaði og allt er tengist vinnufundunum fjórum

• Skráningarfrestur er til og með 23. okt
• Lágmarks þátttaka er 8 fyrirtæki



Takk fyrir !

Andri Marteinsson - andri@icetrade.is
Björn H Reynisson - bjorn@icetrade.is


